
M  arta Suset Moreno, maestra de Ocotal, cabecera departa-

mental de Nueva Segovia, departamento fronterizo de 

Nicaragua con Honduras, es la primera clienta en adquirir su póli-

za de Microseguro.  

Su póliza denominada Siempre Seguro, fue vendida por Jairo Flo-

rian, Asesor Financiero de la Institución de Microfinanzas FUN-

DENUSE, S.A. La venta de la primera póliza de Microseguros en 

Nicaragua se concretó durante el evento de lanzamiento de la ima-

gen de Vital, Microseguros para tu tranquilidad, figura bajo la cual 

se comercializarán los Microseguros a través de las IMFs que 

participan en la fase piloto del Proyecto Implementación de un 

Modelo de Negocios Sostenible para el Desarrollo de los Microse-

guros en Centroamérica. 

La iniciativa es impulsada con el apoyo del Banco Interamericano 

de Desarrollo, el Fondo Multilateral de Inversiones (BID/FOMIN) 

y el Gran Ducado de Luxemburgo, a través de la misma se impulsa 

el acceso a Microseguros en Honduras, Nicaragua, El Salvador, 

Guatemala, Costa Rica y Panamá. El proyecto incluye capacitacio-

nes en Educación Financiera, componente apoyado por OIKO 

CREDIT. La presentación de Vital, se realizó en FUNDENUSE,  

S.A. Microfinanciera Líder en la zona de Las Segovias.  
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Maestra es la primera clienta de Microseguros  

Primera clienta De izq. a derecha. se observa a Mar ía del Carmen 

Claramunt, Coordinadora del Proyecto Regional de Microseguros; la 

Maestra, Marta Suset Moreno; el Director Ejecutivo de FUNDENUSE, 

Denis Alemán; e Iván Gutiérrez, Director Ejecutivo de REDCAMIF.  


